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みなさま、こんにちは！

暑い日が続きますね。ここ近年では気温の上昇と共に
〇〇度を超える日の新しい名前がどんどん追加されて
いっています。

最近では北海道が日本で一番熱い場所になり、学校が
休校になるほどまでに日本の夏の環境は過酷になってき
ています。

部活動などで水を飲むことが許されなかった時代を過
ごしてきた人たちにとっては今の常識というのは180度
変化しているのではないでしょうか。

印刷産業においても数多くの常識の変化が起こってき
ているかと思います。そういった変化をすぐに受け入れ
私たちもその変化に遅れをとらず、常に進化し続けられ
る集団でなければなりません。

私たちはこれからもどんどん変化に順応し未来を見据
えて仕掛けの種を絶えず撒いていきましょう。

さて、最近私はサウナにはまっておりまして先日佐賀
県にある「御船山楽園ホテル　らかんの湯」というとこ
ろに行ってきました。
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そこはサウナシュランという飲食店でいうミシュラン
のようなもので2019年から3年連続でグランプリを受
賞しているサウナを併設した大浴場のあるホテルです。
現在ではチームラボとのコラボも行っており、ホテルに
一歩足を踏み入れた途端にとても印象に残るような演出
も行っていました。

本来は宿泊の方しか大浴場に入ることはできないと思
いますが日帰り入浴という予約限定でそこの大浴場を楽
しむことができるサービスもあり、今回はそれを活用し
堪能してきました。

実際に入ってみるとやはりグランプリを3年連続で受
賞するにはそれ相応の理由があるなと感じました。

土地柄や風景等そういったことを年密に考え設計し演
出などはそれぞれのシーズンや、そのご時世の流行など
に合わせて変化し続けなければなりません。

「サービス業」の大変さをつくづく感じながら、ものす
ごくリフレッシュできた一日でした。

何気なく過ごす毎日に、少しビジネス的な視点を持つ
だけで、たくさんの人や歴史や技術の集積を感じること
ができます。

そこから生まれる新たなアイディアが未来を明るくさ
せるかもしれませんね。

徳永辰太郎

木を見て森を見よ！
森を見て木を想像せよ！



ひろば実例紹介ひろば実例紹介

●顧客情報
・長崎の諫早神社さまです。リピート物件です。
・工務店、発注は主に古閑社長の奥様より
・黒川温泉内の甘味処・白玉専門店
・光の森付近お菓子屋さん、手提袋は他社に競争負け
・日赤病院　看護師さんのグループ
・DR（1000円カット）や不動産経営
・ほぼ名刺のみの注文・・・。
・CARAブリスコア「ブリスコア」名義で振り込み

●全行程向け注意事項・伝えるひろば
・マークがプリンターの濃度くらいでお願いします（上野さん）
・刷色を前回見本に合わせてください（他社製）（相良さん）
・2階社長室横にて全て保管（前回残7000枚あり）（相良さん）
・刷りっぱなし納品（奥添さん）
・今回、紙ひも→PPひもに変更（くま袋）
・仕上げ品をスキャン→少し拡大しているのでドブ幅が3㎜ありません、注意！（奥添さん）

●残すひろば
・紙折り：紙の渕に汚れが出るのでコンベアのローラ圧を弱めること（本越さん）
・2022.07.26から仕入れ単価が価格改定により＠9.02→＠12へ変更（上村さん）
・両面カラーで印刷（早川）
・工場で丁合の為、台数ごとに印刷（早川）
・紙折り：紙が滑りやすく、折りがズレるのでベルトスピード160ｍ/min以内に（本越さん）
・両面ともカラーバー不要（上野さん）
・100帯で2000枚包装（河野さん）
・印刷濃度Y1.19、M1.35、C1.25、BK1.30、ニス＝データ通り（森川さん）
・濃紺のインク量ギリギリなので注意（有谷さん）

●未来のひろば
・のり代のトンボが入っていませんでした。データは修正しています(上野さん)
・補強シールはモノタロウで購入。コクヨ、ビニールパッチ透明タイプ　タ-4N“1袋270片入り（松永さん）

●顧客情報
・長崎の諫早神社さまです。リピート物件です。
・工務店、発注は主に古閑社長の奥様より
・黒川温泉内の甘味処・白玉専門店
・光の森付近お菓子屋さん、手提袋は他社に競争負け
・日赤病院　看護師さんのグループ
・DR（1000円カット）や不動産経営
・ほぼ名刺のみの注文・・・。
・CARAブリスコア「ブリスコア」名義で振り込み

●全行程向け注意事項・伝えるひろば
・マークがプリンターの濃度くらいでお願いします（上野さん）
・刷色を前回見本に合わせてください（他社製）（相良さん）
・2階社長室横にて全て保管（前回残7000枚あり）（相良さん）
・刷りっぱなし納品（奥添さん）
・今回、紙ひも→PPひもに変更（くま袋）
・仕上げ品をスキャン→少し拡大しているのでドブ幅が3㎜ありません、注意！（奥添さん）

●残すひろば
・紙折り：紙の渕に汚れが出るのでコンベアのローラ圧を弱めること（本越さん）
・2022.07.26から仕入れ単価が価格改定により＠9.02→＠12へ変更（上村さん）
・両面カラーで印刷（早川）
・工場で丁合の為、台数ごとに印刷（早川）
・紙折り：紙が滑りやすく、折りがズレるのでベルトスピード160ｍ/min以内に（本越さん）
・両面ともカラーバー不要（上野さん）
・100帯で2000枚包装（河野さん）
・印刷濃度Y1.19、M1.35、C1.25、BK1.30、ニス＝データ通り（森川さん）
・濃紺のインク量ギリギリなので注意（有谷さん）

●未来のひろば
・のり代のトンボが入っていませんでした。データは修正しています(上野さん)
・補強シールはモノタロウで購入。コクヨ、ビニールパッチ透明タイプ　タ-4N“1袋270片入り（松永さん）

「人生」「
元気がで

る」「努力
」「仕事」

「人間関
係」

方法は見
つける。

なければ
作る。

　　　　
　　　　

　　　　
　　-ハ

ンニバル
-

何かを得
るために

は、心で
それを

思うこと
から始ま

る。

 　　　　
　　　　

　　　　
-ブルー

ス・リー
-

我々は得
ることで

生計を立
て、与え

ることで

生きがい
を作る。

 　　　　
　　　-

ウィンス
トン・チ

ャーチル
-

魔法とは
自分を信

じること
だ、もし

それが

出来れば
何をする

のも可能
だ。

 　　　　
　　　　

　　　　
　　　　

-ゲーテ
-

たとえあ
なたが少

数派であ
っても、

真実は真
実である

。

 　　　　
　　　　

　-マハ
トマ・ガ

ンディー
-

「勇気・
希望」の

名言
あなたに

贈る偉人
の名言集 vol.6



よりよい会社をみんなでつくるためによりよい会社をみんなでつくるために

商品カルテ 使用状況報告使用状況報告

【成果】
昨年8月と比べると伝える・
残すひろばが少し伸びまし
た。

【課題】
次回の工程に、役立つよう、
商品カルテを活用しましょ
う。

※各種シールがなくなった方は上野までお知らせください

今月の営業
スローガン

ひろば使用率・いいね&感謝の割合（7/27～8/28・回収194件）ひろば使用率・いいね&感謝の割合（7/27～8/28・回収194件）
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アクティブ率
29.4%
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社長：レスポンスの速さと質
村木さん：ニヤニヤしない
相良さん：ハングリーに行動する
NET通販：明確な指示と確実な実行
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